
Ben jij geïnteresseerd geworden? Stuur dan jouw duidelijke motivatie 
met CV naar ons op: t.a.v. Dhr. S. Fangmeyer: stefan.fangmeyer@haensch-signalis.nl

GEÏNTERESSEERD?

Hänsch ontwikkelt, produceert en 
verkoopt al meer dan 35 jaar wereld-
wijd optische- en akoestische sig-
nalering en heeft zich bewezen als 
de specialist op haar vakgebied. Als 
ontwikkelingspartner en systeem-
leverancier van de auto-industrie 
ontwikkelen we op maat gemaakte, 
innovatieve oplossingen - voor maxi-
male verkeersveiligheid. 

JOUW FUNC TIE
•  Actieve acquisitie/ new business en relatiebeheer 
•  Productdemonstraties
•  Middels persoonlijk contact inventarisering van behoeftes, advisering en   

 maken van offertes
•  Inspelen op (veranderende) klantbehoeftes en signaleren van trends en 

 ontwikkelingen in de markt
•  Ondersteuning bij het beantwoorden van technische vragen 
•  Aanwezigheid op beurzen

WAT VRAGEN WE VAN JOU
• Goede communicatieve en schriftelijke vaardigheden in het Nederlands, 

Duits en Engels
• Enthousiasme voor innovatieve technische producten
• Teamwork, proactief, gedrevenheid, creativiteit en zelfstandigheid
• Hands-on-mentaliteit
• Bereidheid om veel onderweg te zijn in Nederland 
• Minimaal 2-3 jaar aantoonbare commerciële buitendienst werkervaring
• Ervaring en/of affiniteit met techniek, specifiek in de automotive is een pré
• HBO werk- en denkniveau

ACCOUNTMANAGER 
(BUITENDIENST) 

WAT BIEDEN WE JOU
• Een bedrijf waar kwaliteit in het algemeen een vanzelfsprekendheid is
• Uitdagende functie bij een gezond bedrijf
• Goede werksfeer met ruimte voor eigen initiatief
• Gedegen inwerktraject
• Fulltime baan
• Een goed salaris en prima secundaire arbeidsvoorwaarden 

HÄNSCH SIGNALIS B.V.
Zilverweg 6  /   8445 PE Heerenveen

 +31 (0) 513 33 42 85 
www.haensch-signalis.nl

In Nederland is Hänsch Signalis B.V., 
als volle dochteronderneming van 
Hänsch GmbH, succesvol actief.

Wegens toenemende activiteiten 
zoeken we ter versterking van ons 
team voor Nederland een:


